E"a VR Equitypartner PRODUKTSTECKBRIEF

VREP WACHSTUMSMEZZANINE

v/ Kapital fiir Wachstum / Expansion v keine Biirgschaften nétig
v/ Eigenkapitalstirkung v' keine Sicherheiten nétig
v/ Verbesserung Rating v" hohe Flexibilitat

/™ IHRE ZIELE - UNSERE LOSUNGEN:

lhr Unternehmen hat Potenzial fur ,mehr"”?

Wie erfolgreich es wachsen kann, ist nicht zuletzt auch eine Frage des Kapitals. Mit Fremdkapital st6Bt
man schnell an Grenzen. Mezzanine kann helfen, diese Grenzen zu Uberwinden und Investitionen z.B. in die
Internationalisierung des Unternehmens oder neue Produktionsmoglichkeiten zlgig zu realisieren.

Das VREP Wachstumsmezzanine kombiniert die Vorteile von Eigen- und Fremdkapital — ohne dass
Sie Geschaftsanteile abgeben oder die unternehmerische Kontrolle verlieren.

@ FUR WEN? Q WAS STECKT DRIN?
Kundenbeziehung Neu- und Bestandskunden Produktaus- stille Beteiligung /
) gestaltung Genussschein
Jahresumsatz ab ca. € 10 Mio.
VREP Finanzie- € 0,5 bis 30 Mio.

Betriebsergebnis  ab € 0,75 Mio.
rungsvolumen

Firmensitz deutschsprachiger Raum

Laufzeit ab 5 bis max. 8 Jahre
Besonders mittelstandische Unternehmen i ) .
. . ) ) Sonstiges - Mittelverwendung gemaB Antrag
geeignet fir mit Wachstumsperspektiven : o
- zufriedenstellende Bonitat
Ausschliisse: - Sanierungs- und Griindungs- sowie angemessener, dem
situationen, Geschaftsmodell entsprechender
+ Projektfinanzierungen sowie Verschuldungsgrad
- Finanzdienstleistungs- und - individuelle Vertragsgestaltung

Immobilienunternehmen

BENOTIGTE DOKUMENTE / PRUFUNGSPROZESS

« Historische Finanzzahlen (idealerweise geprufte Jahresabschlisse) sowie eine kommentierte Mehrjahresplanung
(Bilanz, GuV und Cashflow) inkl. der Effekte aus der Mittelverwendung.
+ Beschreibung des geplanten Vorhabens bzw. der Mittelverwendung.

« Individueller Prifungsprozess seitens VREP einschlieBlich einer Due Diligence Prifung durch externe Berater.

)  INFORMATIONEN UND KONTAKT

Nahere Informationen erhalten Sie bei Inrem Kundenbetreuer in lhrer 6rtlichen Volksbank Raiffeisenbank oder direkt
bei dem fur lhre Region zustandigen VREP-Ansprechpartner.



http://www.vrep.de
https://www.vrep.de/doc/VREP_Vertriebsaufteilung.pdf

