kVd Sylter Bank eG

Unterlagencheckliste — Firmenkunden

1. Persénliche und rechtliche Verhéltnisse
[IKopie Personalausweis (Vor- und Riickseite) oder Reisepass
[JSteuer-ID
[JLebenslauf
2. Rechtliche Unterlagen der Gesellschaft
Oaktueller Handelsregisterauszug
[Jaktueller Transparenzregisterauszug
Gesellschaftsvertrag (Ursprungsvertrag nebst samtlichen Anderungen)
[J Gesellschafterliste
[JSteuernummer
[JOrganigramm
[JGewerbeanmeldung
3. Wirtschaftliche Unterlagen des Unternehmers
[ddie letzten beiden Einkommensteuererklarungen
[ddie letzten beiden Einkommensteuerbescheide
[Jaktuelle Rentennachweise (Rentenbescheid, Nachweise aus Rentenversicherung)
[JVermogensaufstellung nebst wertbestatigenden Unterlagen
[JSCHUFA-Einverstandniserklarung
4. Wirtschaftliche Unterlagen der Gesellschaft bzw. des Unternehmens
Ovolistandige Jahresabschlusse der letzten zwei Jahre
[COBWA nebst Summen — und Saldenliste des aktuellen Geschéftsjahres
[JRentabilitatsvorschau fir mindestens 2 Jahre
Investitionsplan und Finanzierungsplan
5. Objekt / Vorhaben
[JExpose
O Grundbuchauszug
[dBaubeschreibung
[DBaukostenaufstellung
[0Baugenehmigung
[Jaktueller Auszug aus dem Baulastenverzeichnis (nicht dlter als 6 Monate)
[JErbbaurechtsvertrag
[IBerechnung der Wohn- und Nutzflache nebst Grundrissen
[Jamtliche Flurkarte und Lageplan
[Inotarieller Kaufvertrag
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[volisténdige Teilungserklarung / Aufteilungsplan inklusive aller Anlagen und
Nachtrage

[IKopie der aktuellen Gebaudeversicherung

[IMieterliste bzw. Mietvertrage

[Jaktuelle Lichtbilder des Objektes

[INachweise Uber Sanierungen und Modernisierungen der Immobilie

[JAngabe des Baujahrs und den Zeitpunkt der letzten Sanierung

[JEnergieausweis (falls vorhanden)
[Jzustandiger Notar fir die Grundschuldbestellung

6. Fragen zur Gesellschaft bzw. Unternehmen
[JExistiert eine Nachfolgeregelung?
[JJa [ONein
[JWie viel Mitarbeiter beschaftigen Sie aktuell?

[Jwie wirkt sich der Wegfall eines einzelnen Kunden aus?
[gravierend
[Isptrbar
Cdnicht wesentlich
[JWie schatzen Sie die Konkurrenzsituation, in dem Markt in dem Sie tétig sind, ein?
[sehr schwach ausgepragt
[dschwach ausgepragt
Cddurchschnittlich
[Istark ausgepragt
[Isehr stark ausgepragt

Bei Riickfragen zu einzelnen Positionen stehen wir lhnen gerne zur Verfligung.
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