










Warumsich Mitgliedschaft lohnt – und warum schon
Ihre girocard Türenzu regionalen Vorteilen öffnet .

Stellen Sie sich vor, Sie schlendern durch die Stadt.
Bei der Lieblingspizzeriagibt eseinen Rabatt auf Ihre
Bestellung. Der Heimservicefür Fensterreinigung um
die Ecke bietet einen exklusiven Vorteil . Beim
nächsten Einkauf in einem Fachgeschäft profitieren
Sieerneut von einemattraktiven Angebot.

Das Beste daran: Sie müssen keine Coupons
sammeln,keine App herunterladen und keine Punkte
jagen. Siebrauchen nur Ihre dunkelblaue girocard.

Denn mit MeinPlus profitieren alle Kundinnen und
Kunden unserer Bank von attraktiven Vorteilen bei
unseren regionalen Partnern. Die aktuellen
Angebote finden Sie auf den MeinPlus-Stelen in
unserenFilialen sowie auf unsererHomepage.

Mitglieder profitieren von einer ganzen Reihe
zusätzlicher Leistungen.

Kundesein ist gut. Mitglied sein ist mehr.

Eine Mitgliedschaft bei unserer Bank ist anders als
viele Kundenprogramme. Sie zahlen keinen Beitrag
und keine Jahresgebühr. Stattdessen erwerben Sie
Geschäftsanteile und werden damit Teilhaber Ihrer
Raiffeisenbank München-Süd eG. Ihr Geld bleibt Ihr
Vermögen– und Siewerden Teil einer Gemeinschaft,
die die Zukunft unsererRegionaktiv mitgestaltet .

Als Mitglied profitieren Sie nicht nur von den
Vorteilen unsererPartner, sondern von einem echten
Plus an Leistungen.

EinPlus für Ihren Geldbeutel

Jedes Jahr entscheidet die Vertreterversammlung
über die Ausschüttung einer Dividende. So können
Mitglieder direkt am Erfolg ihrer Bank beteiligt
werden.

Ein Plus bei Versicherungen und Vorsorge

Mitglieder profitieren zudem von speziellen 
Angeboten der R+V:

�‡ Mitglieder -Versicherungen mit attraktiven 
Vorteilen

�‡ Vergünstigte Tarife zur privaten 
Gesundheitsvorsorge

�‡ Mitglieder -Rente mit Indexbeteiligung

DasschönstePlus?Die Regionprofitiert mit

Jeder MeinPlus-Partner ist ein Unternehmen aus
unserer Region oder ein Unternehmen, das unsere
Heimat stärkt. WennSiedie Angebote nutzen, sparen
Sie nicht nur Geld – Sie unterstützen gleichzeitig
lokale Betriebe.

So entsteht ein Kreislauf, von dem alle profitieren :
Unsere Firmenkunden gewinnen neue Kundschaft,
unserePrivatkunden erhalten attraktive Vorteile und
unsereRegionbleibt lebendig und stark.

Ihr Vorteil wartet vielleicht schonumdie Ecke

Schauen Sie bei Ihrem nächsten Besuch in einer
unserer Filialen auf die MeinPlus-Stele oder stöbern
Sie auf unserer Homepage durch die aktuellen
Angebote.

Und wenn Sie bisher noch kein Mitglied sind:
Sprechen Sie uns gerne an. Weil man gemeinsam
einfach mehrerreicht .
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Im Rahmen unseres Projekts „Gewinnsparen“ haben 
wir uns intensiv mit der Planung und Umsetzung von 
vertrieblichen Maßnahmen auseinandergesetzt. 

Ein zentraler Bestandteil war dabei unser Auftreten 
in der Filiale, bei dem wir aktiv auf Kundinnen und 
Kunden zugegangen sind, um das Konzept des 
Gewinnsparens verständlich und ansprechend zu 
vermitteln. Durch persönliche Gespräche konnten 
wir die Vorteile, wie die Kombination aus Sparen, 
Gewinnen und sozialem Engagement, praxisnah 
erklären und individuell auf Fragen eingehen. 
Dabei war es uns besonders wichtig, ein freundliches 
und kompetentes Erscheinungsbild zu erzeugen, um 
Vertrauen aufzubauen und Interesse zu wecken.

Ein weiteres Highlight unseres Projekts war die 
Woche mit dem Roadshow-Auto. Dieses diente als 
zusätzlicher Blickfang und hat dazu beigetragen, die 
Aufmerksamkeit auch außerhalb der Hauptstelle zu 
erhöhen. Durch die Präsenz des Fahrzeugs konnten 
wir gezielt auf unsere Aktion aufmerksam machen 
und viele neue Kontakte knüpfen. 

Darüber hinaus wurde uns im Verlauf des Projekts 
deutlich, wie wichtig und gleichzeitig interessant 
eine solche Projektarbeit ist. Wir konnten 
eigenständig planen, Maßnahmen entwickeln und 
diese auch praktisch umsetzen, was uns ein ganz 
anderes Verständnis für die Abläufe im Vertrieb 
gegeben hat. Die Projektarbeit hat uns nicht nur 
fachlich gefordert, sondern auch unsere 
Teamfähigkeit, Eigenverantwortung und 
Kommunikationsstärke gestärkt.

Insgesamt war das Projekt „Gewinnsparen“ für uns 
eine sehr wertvolle Erfahrung, da wir wichtige 
Kompetenzen für unsere weitere Ausbildung und 
unseren späteren Berufsalltag entwickeln konnten 
und gleichzeitig einen praxisnahen Einblick in die 
Vertriebsarbeit erhalten haben.

Sie haben auch Interesse an Gewinnsparlosen? Dann 
scannen Sie einfach unseren QR-Code oder sprechen 
Sie uns an.

Wichtige Dokumente, Familienerbstücke, Schmuck
oder besondere Erinnerungsstücke – manche Dinge
sind einfach zu wertvoll, um sie zuhause
aufzubewahren. Gleichzeitig haben Berichte über
Einbrüche in Schließfachanlagen in den
vergangenen Jahren viele Menschen verunsichert.

Deshalb setzen wir bei unseren Schließfächern auf
hohe Sicherheitsstandards mit zusätzlichen
Schutzmaßnahmen. So können Sie Ihre Wertsachen
an einem Ort aufbewahren, der speziell dafür
vorgesehen ist – und gewinnen ein gutes Stück
Gelassenheit zurück. Für zusätzlichen Schutz können
Sie Ihr Schließfach über unseren Partner R+V
absichern.

Ob kleines Fach für Dokumente oder größeres Fach
für persönliche Wertgegenstände: In unseren
Geschäftsstellen stehen derzeit Schließfächer in
verschiedenen Größen zur Verfügung.

Besonderes Extra: Wer ein Schließfach in unserer
Geschäftsstelle Fürstenried-Ost mietet, erhält einen
20-Euro-Gutschein von Felice's Feinkostladen dazu.

Sprechen Sie uns einfach an – wir informieren Sie
gerne über verfügbare Größen und Konditionen.

Wir freuen uns über eine besondere Auszeichnung: In
der aktuellen Studie „Bayerns Beste Banken 2025“
des SZ Instituts wurden wir als Top-Bank in Bayern
ausgezeichnet. Für die Untersuchung wurden
regionale Banken in den Bereichen Konditionen,
Produktspektrum und Service bewertet.

Die Auszeichnung bestätigt unseren Anspruch,
moderne Finanzdienstleistungen mit persönlicher
Beratung und regionaler Nähe zu verbinden. Gerade
in einer Zeit, in der Banking immer digitaler wird,
legen wir großen Wert darauf, unseren Kundinnen
und Kunden sowohl innovative Lösungen als auch
kompetente Ansprechpartner vor Ort zu bieten.

Besonders stolz macht uns, dass die Studie
verschiedene Aspekte der Kundenbeziehung
berücksichtigt und so ein umfassendes Bild von
Qualität und Leistungsfähigkeit zeichnet. Die
Auszeichnung ist für uns Anerkennung und Ansporn
zugleich, unseren hohen Anspruch jeden Tag aufs
Neue zu erfüllen.



Man hofft, ihn nie zu brauchen. Doch wenn es darauf
ankommt, kann er Leben retten. Deshalb befindet
sich ab sofort ein öffentlich zugänglicher
Defibrillator in unserer Filiale in Neuried.

Das Gerät befindet sich im SB-Bereich direkt links
nach dem Eingang und ist täglich von 6:00 bis 23:00
Uhr erreichbar – nicht nur für unsere Kundinnen und
Kunden, sondern für alle Menschen in der Region.

Bei einem plötzlichen Herzstillstand zählt jede
Minute. Ein Defibrillator kann Ersthelfer dabei
unterstützen, die Zeit bis zum Eintreffen des
Rettungsdienstes zu überbrücken und wichtige Hilfe
zu leisten.

Mit dem neuen Defibrillator möchten wir einen
kleinen Beitrag für die Sicherheit in Neuried leisten.
Denn manchmal kann ein kleines Gerät eine große
Wirkung haben.

Wissen erweitern, Menschen treffen, gemeinsam
erleben – auch in diesem Jahr war bei uns bereits viel
geboten.

Unsere Informationsveranstaltungen zu Themen wie
Zins- und Währungsprognosen, Finanzen für Frauen,
Online-Banking, Goldanlagen und
Fördermöglichkeiten für Unternehmen stießen auf
großes Interesse und boten wertvolle Impulse sowie
Raum für persönlichen Austausch.

Auch bei regionalen Veranstaltungen wie dem
Forstenrieder Volkslauf, dem Pullacher
Freundschaftsfest und dem Raiffeisenbank-
München-Süd-Cup des TSV Solln waren wir
vertreten und kamen mit vielen Menschen aus der
Region ins Gespräch.

Und das Beste: Das Veranstaltungsjahr ist noch nicht
vorbei! Alle kommenden Termine finden Sie bequem
über den QR-Code. Wir freuen uns auf Ihren Besuch!

Wie sieht eigentlich ein echter Tresor von innen aus?
Und was macht ein Bankvorstand den ganzen Tag?
Diesen und vielen weiteren Fragen ging die 3. Klasse
einer Grundschule aus unserer Region bei ihrem
Besuch in unserer Bank nach.

Gemeinsam mit ihrer Lehrerin erkundeten die
Schülerinnen und Schüler zunächst Bereiche, die
sonst nur wenige zu Gesicht bekommen. Besonders
der Tresorbereich und die Schließfachanlagen
sorgten für staunende Gesichter und jede Menge
neugierige Fragen, die unser Bereichsleiter
Privatkunden Fabian Hagin gerne beantwortete.

Ein besonderes Erlebnis war anschließend der
Besuch im Büro unseres Vorstands Tobias Schreml.
Die Kinder nutzten die Gelegenheit, ihn mit ihren
Fragen zu löchern und einen Blick hinter die Kulissen
einer Bank zu werfen.

Danach wurde es kreativ: Beim Malen hielten die
Kinder fest, wofür sie aktuell sparen – von kleinen
Wünschen bis hin zu großen Träumen. Zum Abschluss
warteten am Glücksrad noch kleine Überraschungen
und die Ernennung zum „Mini-Banker“
beziehungsweise zur „Mini-Bankerin“.

Besonders gefreut haben wir uns auch über die süße
Aufmerksamkeit, die uns die Klasse zum Abschied
überreichte.

Vielen Dank für euren Besuch! Es war ein toller Tag
voller Neugier, spannender Fragen und leuchtender
Augen. Wir freuen uns schon auf ein Wiedersehen mit
unseren Nachwuchs-Bankerinnen und -Bankern.

Die Kinder nutzten die Gelegenheit, ihn mit ihren
Fragen zu löchern und einen Blick hinter die Kulissen
einer Bank zu werfen.

Gestalten Sie mit uns den Mitgliederkalender 2027!

Zeigen Sie uns Ihre schönsten Motive aus dem
Münchner Süden – von beeindruckenden
Landschaften und Naturmomenten bis hin zu
besonderen Lieblingsplätzen und Alltagsszenen.

So machen Sie mit:
• Bis zu 3 Fotos im Querformat einreichen
• Mindestgröße: 2500 × 1500 Pixel
• Einsendeschluss: 30. September 2026
• Upload bequem über unsere Website oder

per Mail an vm@raiba-muc-sued.de

Das lohnt sich: Die schönsten Bilder werden im
Mitgliederkalender 2027 veröffentlicht. Für jedes
ausgewählte Motiv erhalten Sie einen Gutschein
über 50 Euro von einem regionalen Partner.

Besonderes Highlight: Das Foto mit den meisten
Stimmen wird Titelbild des Kalenders.

Jetzt teilnehmen und Ihre Sicht auf den Münchner
Süden zeigen! Wir freuen uns auf Ihre Bilder.



Bleiben Sie mit unseren Herzensbotschaften immer bestens
informiert und gehören Sie zu den Ersten, die von unseren
exklusiven Aktionen, Angeboten
und Neuigkeiten aus der Finanzwelt
erfahren!

Jetzt über den QR-Code anmelden
und keinen Vorteil mehr verpassen!
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