
Vertrauen, das Werte schafft 
Volksbank Hohenlohe eG: persönlich, regional, nah
In einem Finanzmarkt mit vielfach 
vergleichbaren Produkten gewinnt 
ein Faktor zunehmend an Bedeu-
tung: persönliche Beratung auf 
Augenhöhe mit echtem Verständnis 
für die individuelle Situation. Genau 
hier setzt die Volksbank Hohenlohe 
eG an. Als regional verwurzelte 
Genossenschaftsbank entwickelt 
sie Lösungen im engen Dialog mit 
ihren Kunden – partnerschaftlich 
und nah vor Ort.
Der hiesige Wirtschaftsraum 
ist geprägt von erfolgreichen 
mittelständischen Unternehmen, 
unternehmerisch denkenden Fami-
lien und nachhaltigen Perspektiven. 
An diesen Strukturen orientiert 
sich die Beratung der Volksbank 
Hohenlohe eG. „Unsere Kunden 
erwarten heute keine isolierten Ein-
zellösungen, sondern einen Berater, 
der Zusammenhänge erkennt und 
Verantwortung übernimmt“, betont 
Tobias Belesnai, Marktvorstand der 
Volksbank Hohenlohe eG.
Die Bank begleitet ihre Kunden 
über alle Lebens- und Geschäfts-
phasen hinweg. Privatkunden 
erhalten fundierte Unterstützung 
bei finanziellen Fragestellungen 
– vom Vermögensaufbau über 
Immobilienfinanzierung bis zur 
Vorsorgeplanung und Absicherung. 
Gewerbetreibende und Firmenkun-
den profitieren von kompetenter 
Beratung bei Investitionen, Wachs-
tumsprojekten und wirtschaftlichen 
Veränderungsprozessen. Dabei 
werden private und unternehme-
rische Themen gezielt miteinander 
verknüpft.
Diese Nähe steht für Kontinuität 
und Weitblick. Erfahrene Ansprech-
partner und kurze Entscheidungs-

wege sorgen dafür, dass Lösun-
gen nicht aus standardisierten 
Produktlogiken entstehen, sondern 
passgenau auf den tatsächlichen 
Bedarf zugeschnitten sind. „Unser 
Anspruch ist es, Stabilität und 
Verlässlichkeit zu geben – gerade in 
Phasen, in denen Entscheidungen 
komplexer werden“, sagt Vor-
standsvorsitzender Dieter Karle.
Mit wachsender Vermögens- und 
Unternehmenskomplexität steigen 
auch die Anforderungen an die Be-
ratung. Das COMES Family Office – 
eine Gesellschaft der Volksbank Ho-
henlohe eG – ergänzt die klassische 
Bankberatung durch spezialisierte, 
ganzheitliche Betreuung. Im Mittel-
punkt steht eine generationenüber-
greifende Vermögensarchitektur, 
die private und unternehmerische 
Aspekte tiefgreifend integriert. So 
werden umfassende finanzielle 
und strategische Fragestellungen 
berücksichtigt, die weit über die 
reine Finanzplanung hinausgehen 

und eine nachhaltige Vermögens-
entwicklung sichern.
„Vertrauen entsteht durch Zuhören 
sowie sorgfältiges Handeln“, sagt 
Harald Braun, stellvertretender 
Vorstandsvorsitzender. Mit ihrem 
Leitbild „Begleiter Ihres Vertrau-
ens“ positioniert sich die Volksbank 
Hohenlohe eG als beständiger 
Partner für die Menschen und 
Unternehmen in der Region – heute 
und in Zukunft. [pm]

Das Vorstandsteam: Tobias Belesnai, Dieter Karle und Harald Braun 
setzen auf eine vertrauensvolle Zusammenarbeit. Foto: Volksbank Hohenlohe

Die Volksbank Hohenlohe 
eG steht für persönliche 
Beratung, regionale Entschei-
dungskompetenz und ganz-
heitliche Finanzlösungen. Sie 
begleitet Privatkunden sowie 
Unternehmer bei Vermögens-
aufbau, Finanzierung und 
strategischen Fragen – mit 
kurzen Wegen, Erfahrung 
und nachhaltigem Blick auf 
Generationen.

ADVERTORIAL ANZEIGE

Werte bewahren. Zukunft gemeinsam gestalten. 
Als älteste Genossenschaftsbank der Welt sind wir tief in Hohenlohe verwurzelt.  
Wir finden die passende Lösung für Ihre Ziele – persönlich vor Ort oder digital.  
Gemeinsam mit unserer starken FinanzGruppe stehen wir an Ihrer Seite.

Lassen Sie uns gemeinsam wachsen:
07941 933-0 · kontakt@vb-hohenlohe.de
www.vb-hohenlohe.de

Begleiter Ihres  
Vertrauens
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