


Flir das Unternehmen gibt es Experten.
Flir das private Vermodgen auch.

Doch wer denkt beides zusammen?
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Vermogen bedeutet Verantwortung.
Wir begleiten Sie personlich.
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Was Sie erwarten diirfen:

» Erstellung und Bewertung von Vermodgensbilanzen

» Entwicklung individueller Vermdgenskonzepte

@ o @ » Strukturierung und Optimierung lhres Vermdégens
1] 51 \

ekl » Qualifizierte Beratung im Wertpapiergeschéaft

Sparen Finanzieren Vorsorgen

» Bequeme und effiziente Losungen
bei Vermoégensverwaltungen

L » Generationenberatung

Girokonto & Bezahlen » Stiftungsmanagement

» Liquiditatsmanagement ! i .>-




v" Zahlungsverkehr

o Was Sie erwarten diirfen:

v Transformationsbegleitung Nachhaltigkeit

» Zentraler Ansprechpartner
fir alle betrieblichen Themen

Firmen- v" Finanzierung

kunden

» Qualifizierte Beratung im Finanzierungsgeschaft
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Vorsorgen & Versicherung » Unterstiitzung im Fordermittelgeschaft

= v Griindung & Nachfolge » Einbindung von Fachspezialisten

(Zahlungsverkehr, betriebliche Altersvorsorge
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und Unternehmensnachfolge)



Nachfolgephase

Kritische Phase: Entscheidungsfindung,
wie soll es weitergehen oder aufhéren.

-> Unterstiitzung unserer Firmenkundenberater:
Kaufpreisfinanzierung, Netzwerkangebot:
Unternehmensberater fiir Nachfolgeplanung,
Anwalte, Steuerberater

- Unterstiitzung unserer Private Banking Betreuer:
Generationenberatung, Stiftungsmanagement,
private Vermdgensstrukturierung und Optimierung

Ubergangsphase

Herausforderungen durch verdinderte
Kundenprdéferenzen und Marktbedingungen;
Ursachen identifizieren und Strategien entwickeln.
-> Unterstiitzung unserer Firmenkundenberater:
Finanzierung der Neuausrichtung, Absicherung

- Unterstiitzung unserer Private Banking Betreuer:
Absicherung und Vorsorge, Bequeme und effiziente
Losungen bei Vermdgensverwaltungen

Reifephase

Ihr Unternehmen ist rentabel und stabil; groBer Kundenstamm
erlaubt Produkterweiterung auf neue Mdrkte

- Unterstiitzung unserer Firmenkundenberater und Private Banking Betreuer:
Anlagethemen des Betriebes sowie der private Vermdgensaufbau oder die
Strukturierung und Optimierung Ihres Vermdgens, Immobilienmanagement,
Vermogensverwaltung

Griindungsphase

Wichitgste Phase: Produkte und Dienstleistungen
werden an den Markt gebracht.

-> Unterstiitzung unserer Firmenkundenberater:
Finanzierungen, Absicherung des Unternehmens,
Firmenvorsorgungswerk

- Unterstiitzung unserer Private Banking Betreuer:
Absicherung und Vorsorge des Griinders und seiner
Familie, Liquiditatsmanagement

Wachstumsphase

Entscheidender Fortschritt durch starken Kunden-
stamm und erfolgreiches Vertriebsnetz; rasche und
effektive Reaktion auf Veréinderungen ist entscheidend.

- Unterstiitzung unserer Firmenkundenberater:
Finanzierung von Investitionen, Unterstiitzung
im Fordermittelgeschaft

- Unterstiitzung unserer Private Banking Betreuer:
Depotanlage zur Absicherung, Vermogensverwal-
tung, Reifephase Immobilienmanagement



Die Bank hinter dem Team.
Verlasslichkeit braucht ein starkes Fundament.

BEREICH Private Banking 'S

West-Ost Ausdehnung 55 km
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Kundenverbiinde ~3.200 NORTHEIM .
Katle}lburg
Assets under Management ~1,3 Mrd. €
(Betreutes Kundenvolumen) °®
Gieboldehausen
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Es geht nicht nur um Geld,
sondern um das,
was Sie bewirken wollen
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