
Ihre Aufgaben 
 
Beratungsschwerpunkt ist die Vorsorge- und die Wertpapierberatung der zugeordneten Kunden sowohl auf dem persönli-
chen als auch digitalen Kontaktkanal. 
Erarbeitung von individuellen Kundenlösungen für alle Lebensphasen, bei Bedarf unter Hinzuziehung von Spezialisten. 
Aktive Terminplanung für den Kundenbestand, Ausbau bestehender Kundenverbindungen sowie Neukunden-Akquisition. 
Initiierung und Führung von ganzheitlichen, bedarfsorientierten Kundenberatungsgesprächen gemäß Vertriebskonzept. 
Umsetzung und Verwertung von qualifizierten Vertriebsmaßnahmen und Vertriebssignalen. 
Mitwirkung bei der Weiterentwicklung und Umsetzung von Maßnahmen zur Erhöhung der Kundenzufriedenheit. 
 
Ihr Profil 
 
Sie haben eine abgeschlossene Ausbildung zur/m Bankkauffrau/-mann und umfangreiche Vorkenntnisse und Berufserfah-
rung im vorgenannten Aufgabenbereich.  
Sie verfügen über zertifizierte Kenntnisse und Erfahrungen im Bankvertrieb sowie Erfahrungen im Kundenwertpapierge-
schäft. 
Sie besitzen eine Zusatzqualifikation, wie z. B. den Abschluss zum/zur Bankfachwirt/-in, VR-BeraterPass Privatkundenbera-
tung oder eine vergleichbare Zertifizierung und überzeugen durch Ihre Persönlichkeit. 
Sie sind flexibel, verfügen über eine gute Teamfähigkeit und haben eine hohe Vertriebsorientierung. 
Ihre  hohe digitale Kompetenz zeichnet Sie aus. 
Sie arbeiten selbstständig sowie zielorientiert an der Erfüllung Ihrer Aufgaben. 
Unternehmerisches Denken und Handeln sowie ein hohes Maß an Eigeninitiative, Einsatzbereitschaft und Belastbarkeit 
runden Ihr Profil ab. 
 
Was wir bieten 
 
Eine berufliche Heimat mit einem sicheren Arbeitsplatz. 
Eine anspruchsvolle und abwechslungsreiche Aufgabe in einem motivierten Team. 
Eine flexible Arbeitszeitgestaltung mit der Möglichkeit zum mobilen Arbeiten. 
Eine attraktive Vergütung. 
Betriebliche Altersvorsorge und attraktive Gruppenversicherungstarife für Krankenzusatz- und Pflegeversicherung sowie 
weitere umfangreiche Benefits, wie z. B. E-Bike- oder Elektronik-Leasing. 
Individuelle Weiterbildungs- und Entwicklungsmöglichkeiten. 

Die tarifliche Eingruppierung erfolgt individuell je nach Berufserfahrung und vorhandenem Wissensstand. 

 
 

Bitte senden Sie Ihre schriftliche Bewerbung an: 
Thomas Krotki, Vorstand, Kreisstr. 38, 59379 Selm, 
oder per E-Mail an info@vobaselmbork.de. 
Bei Fragen: Tel. 02592/935-333 

Qualifizierte/r 

Privatkundenberater/in 

(m/w/d) in Vollzeit 


