Das Geheimnis des Erfolges ist,
en Standpunkt

des Anderen zu verstehen.
Henry Ford
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ZAHLEN | DATEN | FAKTEN

BEREICH PRIVATE BANKING

GESAMTBANKVR-BANK MITTE eG

Kundenverbiinde ~ 3.000
Assets under Management (Betreutes Kundenvolumen) “1,1Mrd. €
Teammitglieder im Bereich Private Banking 21

Bilanzsumme 2.622 Mio. €
Verbindlichkeiten ggii Kunden inkL. verbund 3.301 Mio. €
Forderungen an Kunden inki. verbund 1.656 Mio. €

Anzahl Kunden 82.603

Anzahl Mitglieder 49.576

Nord-Siid Ausdehnung 110 km

West-Ost Ausdehnung 55 km
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UNSERE PHILOSOPHIE

Im Bereich Private Banking unserer VR-Bank Mitte eG betreuen wir unsere vermégenden Privatkunden
sowie Firmenkunden. Dies tun wir auf Augenhohe und liberzeugen durch Vertrauen, hochste Kompetenz
und Nachhaltigkeit. Der Aspekt der Nachhaltigkeit findet sich sowohlim Umgang mit unseren Mitgliedern
und Kunden als auch in unseren Losungen wieder.

Unser Team besteht aus 18 Teammitgliedern aus der Region, die durch sehr hohe fachliche Kompetenz
und eine kompromisslose Dienstleistungsbereitschaft jeden Tag flir unsere Mitglieder und Kunden zur
Verfligung stehen. Wir verstehen uns als Sparringspartner, Losungsbringer und Impulsgeber fiir unsere
Kunden und sind der erste Ansprechpartner bei allen Themen der Finanzwelt und modernstem Stand der
Technik hinsichtlich der Beratung.

Uber Generationen hinweg pflegen wir Kundenbindun-
genund stehendergesamten Familieals treuer Ansprech-
partner zur Verfigung. Bei komplexen Themenstellungen
begleiten wir sie und nutzen dazu unser breites Netzwerk
an Spezialisten.

Uberzeugen Sie sich selbst und erleben Sie die
vielfaltigen Mehrwerte im Bereich Private Banking.

Bereichsleiter Private Banking
Florian Engel
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DAS SIND WIR

BEREICHSLEITER PRIVATE BANKING

Florian Engel

REGIONALDIREKTOREN PRIVATE BANKING
Holger Miihe Bereich Nord

Manuel Doring Bereich Siid

PRIVATE BANKING ASSISTENZ
Sabrina Mohlhenrich Bereich Nord

Tamara Wagner Bereich Siid

PRIVATE BANKING BERATER

Christoph Conrady Region Duderstadt

Rainer Fuhrmann Rregion Rosdorf

Sebastian Mohlhenrich Region Heilbad Heiligenstadt
Jochen Eiffert rRegion Witzenhausen und Hessisch Lichtenau
Roland Fihrer region Eschwege

Tim Krellmann Rregion Northeim

VERMOGENSMANAGER

Henrik Renke Rregion Eschwege

Lutz Frobose Rregion Rosdorf

Marc ROmermann Region Duderstadt
Michael Schelper Region Heilbad Heiligenstadt
Mirjam Wittig Region Witzenhausen

Viola Grobe Rregion Northeim

Xandra Volkmar Region Hessisch Lichtenau und Bad Sooden-Allendorf

TRAINEE
Angelina Hupfeld

Region Eschwege

B 05527 85-100
vrbankm'\tte.de
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WIR ...

.. gehen aktiv auf Sie zu und tauschen uns mehrfach im Jahr aus

.. garantieren lhnen eine Betreuung auf hochstem Niveau

.. betreuen Sie und ihre Familie nachhaltig

.. begleiten Vermogensiibergaben im privaten Bereich

.. managen Unternehmensiibergaben unter Einbeziehung von Experten

.. Ubersetzen komplexe Sachverhalte

.. beherrschen Spezialthemen wie Stiftungsmanagement und Immobilienmanagement
.. arbeiten mit hochwertigen Techniklosungen

.. initileren maf3geschneiderte Veranstaltungen im Sinne der Mitmachbank

.. Informieren Sie regelmafig zu Fachthemen aus der Finanzwelt

.. managen ein Netzwerk zu Notaren, Rechtsanwalten und Steuerberatern

.. leben eine auBerordentliche Dienstleistungsbereitschaft flir unsere Mitglieder und Kunden
.. bieten exklusive Losungen aus dem Bereich der Edelmetalle

.. definieren Nachhaltigkeit als Grundstein unseres Handelns

.. entwickeln Vermogensbilanzen mit modernen Analyseprogrammen
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UNSER ANTRIEB

BERATERSELBSTVERSTANDNIS PRIVATE BANKING

WIR ...

... LIEBEN, WAS WIR TUN!

Holger Miihe

Es ist meine Leidenschaft flir Kunden
Vermoégen aufzubauen und zu erhalten.
Das hat mich schon immer begeistert und
angetrieben. Seit tiber 20 Jahren betreue
ich vermégende Kunden und kann aus
Erfahrung sagen, dass nicht nur die
Rendite entscheidend ist, sondern noch

viele andere Dinge.

Manuel Déring

Vertrauen und Integritiit,
verbunden mit transparenten
und mal3geschneiderten
Lésungen sind die
Erfolgsfaktoren einer
partnerschaftlichen
Zusammenarbeit.

Christoph Conrady

Es macht mir SpaB3, die Ziele

und Wiinsche meiner Kunden
gemeinsam zu realisieren.

Dabei sind aus der genossen-
schaftlichen Beratung die Themen
Vermégen, Generationsberatung,
Vorsorge und Absicherung die
zentralen Bausteine.

Sebastian Mohlhenrich

Meine Kunden stehen im
Mittelpunkt. Sie erleben
eine partnerschaftliche
Zusammenarbeit, in dem
ich lhnen auf Augenhéhe
begegne und sie sich auf
mich verlassen kénnen.

Rainer Fuhrmann

Mir macht es Spaf3, Menschen bei
der Erreichung ihrer Wiinsche und
Ziele zu begleiten.

Roland Fiihrer

Ich méchte mit Freude am Tun,
Menschen fiir unsere Bank
begeistern.

Jochen Eiffert

Flir mich ist eine vertrauensvolle
Aufgabe, meine Kunden in allen
Belangen zu begleiten. Die Familie
steht dabei fiir mich im
Mittelpunkt. Finanzthemen
spielen dabei eine Rolle - aber nur
eine. Es geht bei der Begleitung
meiner Kunden um sehr viel mehr.

Tim Krellmann

Drivate banking
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UNSER ANTRIEB

BERATERSELBSTVERSTANDNIS VERMOGENSMANAGEMENT

Angelina Hupfeld Trainee

Ich sehe meine Aufgabe darin, meine
Kunden ganzheitlich und auf Augenhéhe
zu begleiten. Dabei ist mir wichtig,
gemeinsam mit meinen Kunden ihre
individuellen Ziele & Wiinsche zu
definieren und Schritt fiir Schritt
umzusetzen. Mein Ziel dabei ist, dass
jedes Gespréch mit einem Lécheln endet.

Marc ROmermann

Geht nicht,
gibt‘s nicht.

Henrik Renke

Ich freue mich, Sie in Zukunft
ganzheitlich und auf lhren Bedarf
abgestimmt zu begleiten.

Mirjam Wittig

Die persénlichen Ziele und

Wiinsche meiner Kunden gemeinsam
zu realisieren, ist das was mir
tagtdglich Freude bereitet.

Ich bin gerne fiir Sie da und kiimmere
mich zuverldssig um lhre individuellen
Anliegen mit individuellen Lésungen -
heute, Morgen und in Zukunft.

Michael Schelper

Wiinsche und Ziele meiner
Kunden stehen an 1. Stelle.

Lutz Frobose

MafBgeschneiderte Losungskonzepte,
um den Herausforderungen von heute
und morgen zu begegnen, sind mein
Anspruch an eine genossenschaftliche
Beratung.

Viola Grobe

Ich interessiere mich nicht nur fiir Finanzen,
sondern vor allem fiir die Menschen, fiir ihre
Wiinsche und Lebenspldine.

Xandra Volkmar

Ich interessiere mich nicht nur fiir
Finanzen, sondern vor allem fiir
meine Kunden mit ihren Wiinschen
und Zukunftspldnen.

WIR ...

... LIEBEN, WAS WIR TUN! —
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UNSERE LEISTUNGEN
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