Volksbank
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lhre Zukunftsplanung

"Kann ich es mir leisten,

Kundennr.:

Datum:

auf die Einnahmen meiner Praxis zu verzichten?"

Wo will ich hin?

Wo stehe ich heute?

Was muss ich noch tun?
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Relevante Fragestellungen:

Berufs- und Lebensphasen bei Medizinern:

Beruf

Alter: 20 30 40 (50) (60) 70

50 Jahre: 60 Jahre:
‘Welche Ziele und Wiinsche moéchte ich verwirklichen?‘ ‘Wie finde ich den Nachfolger? ‘
‘Wieviel Geld benétige ich? ‘ ‘Steuerliche Rahmenbedingungen? ‘
‘Wieviel Geld steht mir zur Verfigung? ‘ 62 Jahre:
‘Welche Risiken bedrohen meine Lebensplanung? ‘ ‘Wie gestalte ich die Ubergabe? ‘

‘Wie sichere ich den Nachfolger? ‘

Notizen:
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Quick-Check

Frage Relevante Informationen

In welchem Alter wollen Sie Ihre Praxis Gbertragen? E Jahre

Wo wollen Sie hin?

Welche Gelder werden lhnen zu diesem Zeit- Laufende Zahlungen:

punkt zur Verfuigung stehen? * Versorgungswerk €
* gesetzliche Anspriche €
* Mieten €
* Versicherungsleistungen E
* Sonstiges

Kapital:

¢ Ablaufleistungen €
* \ersicherungen €
* Depotwerte €
* Erbschaften g
* Praxiserlos

Welchen Betrag bendtigen Sie zu diesem Zeit-  =» siehe Tabelle

punkt fur lhre Lebenshaltung?

Welche Ausgaben missen * Darlehensverpflichtungen -

zusatzlich abgedeckt werden? privat / geschaftlich €
* Krankenversicherung €
® Erbschaftssteuer €
* andere Steuern €
¢ Nebenkosten Objekte 2
* Sonstiges

Welche Ziele und Wiinsche ® Reisen €

sollen berucksichtigt werden, die zu finanziel- * Unterstitzung Kinder / Enkel €

len Belastungen fuhren: * Unterstitzung Eltern €
* Hobbies g
* Sonstiges

Welche Rolle soll ein eventueller Erlés aus dem
Praxisverkauf spielen?

Wer soll Ihre Praxis Ubernehmen?

Wie stellen Sie sicher, dass Ihr Wunschkandidat
auch die Praxis Ubernimmt?

Worauf sollten Sie bei der vertraglichen Ausge-
staltung achten?

Risikoanalyse Relevante Risiken

Welche Risiken kénnen Ihre Lebens-planung * Tod
beeintrachtigen und wie haben Sie diese abge- * Krankheit
sichert? * Berufsunfahigkeit
e Pflege
* Inflation
* betriebliche Risiken (z.B. Haftpflicht)
¢ gesetzliche Anderungen
* Erbschaftssteuer

Ausgleichszahlungen an andere Erben
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Thema
Generell

Einnahmen

Ausgaben

Risiken

Quelle

Laufende Zahlungen:

Rente aus Versorgungswerk
gesetzliche Rente
Mieteinkinfte

Versicherungsleistungen

Kapital:
Versicherungsleistungen
Depotwerte

sonstige Guthaben

Praxiserlos

Sonstiges: | \

Sonstiges: \
Erbschaften:

erwartete Vermdégen

Darlehensverpflichtungen
+ privat und gewerblich

Versicherungsaufwendungen

Aufwendungen fir Altersvorsorge
(z.B. Versorgungswerk)

Krankenversicherung
Steuern

Lebenshaltung
Nebenkosten Immobilie - eigengenutzt

Nebenkosten Immobilie — vermietet

zu zahlende Erbschaftssteuer
Ausgleichszahlungen an andere Erben
Urlaub

Unterstitzung der Kinder
Hobbies/Ziele/Wlnsche:

Betrieblich und privat

Nachweis / benotigte Unterlagen

Vollmacht

aktuelle Mitteilung
aktueller Bescheid

Mietaufstellung oder
Einkommensteuererklarung

aktuelle Mitteilung
Versicherungspolicen

Depotauszug

aktuelle Bewertung

eigene Aufstellung

Darlehensvertrage

aktuelle Tarifmitteilung
aktueller Steuerbescheid

separate Aufstellung

Angabe gm
aktueller Wert

Berechnung Steuerberater
aktuelle Bewertung
Urlaub

eigener Wert

Versicherungsordner
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Unsere Leistungen im Uberblick

Thema Leistung

Generell Sie haben die benétigten Unterlagen nicht vorliegen oder keine Zeit, sich darum zu kiimmern?
Kein Problem: Mit einer Vollmacht Gbernehmen wir das fur Sie:

Einnahmen / Wir erstellen eine Liquiditatsplanung sowohl fiir heute als auch fur den angestrebten
Ausgaben Zeitpunkt der Praxisabgabe unter Berlcksichtigung der Auswirkungen von Inflation.

Wir erstellen eine Vermdgensubersicht.

Sofern der Praxiserlos eine relevante GroBe ist, kdnnen wir Sie unter Einbindung unseres
Netzwerkes wie folgt unterstitzen:

+ Starken-/Schwachen-Analyse der Ist-Situation
+ Bewertung der Praxis (Zusatzkosten!)
+ "Braut schéner machen"

Wir konzipieren fir Sie Handlungsalternativen und bereiten diese fur Sie auf.

Praxisabgabe Uber unser Netzwerk:
+ Uberblick GUber den groben Ablauf einer Praxisibergabe
+ konkrete Ubergabeberatung und Begleitung
+ Unterstltzung bei der Suche nach einem Nachfolger

Risiken Wir analysieren |hre Risikosituation, ermitteln gegebenenfalls Handlungsfelder und zeigen
mogliche Lésungen auf.
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