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RATGEBER

Altes Schatzchen -
umbauen oder verkaufen?

HAUSVERKAUF

Ursula Rosch reif3t
die Hutschnur

IMMOBILIENMARKT
Werden Hauser
wieder gunstiger?

PFINGSTEN

8.+9. Juni

Grol3er Familienspal? bei
unserem Muhlenfest




JETZT BIS 30. JUNI

Immobilienwert priifen lassen!

1. ZIELDEFINITION Rufen Sie uns
an! Wozu dient lhre Bewertung:
Verkauf? Scheidung? Zu-
kunftsplanung?

2. BASISDATEN Wir recherchie-
ren Lage und Bodenrichtwerte.
e O\ Sie erhalten von uns eine Liste der

) A erforderlichen Unterlagen wie Bau-
plane, Grundrisse und

die Ubersicht der

Renovierungs-

arbeiten.

7. EMPFEHLUNG Auf
Basis der Zieldefinition
erhalten Sie von uns eine
Empfehlung fiir das
weitere Vorgehen.

3. HAUSTERMIN Wi sich-

ten alle Hausunterlagen,
A priifen die Wohn-
6. ANALYSE Sie erhalten flachenberechnung
unsere solide Wertermittlung und dokumentie-
als Sachwert- und/oder ren mit Fotos.
Ertragswertbe-
rechnung.

4. GRUNDBUCHAMT
Wir priifen Grundbuchaus-
zug, Teilungserklarung und
Abgeschlossenheitsbeschei-
nigung und erkldren, welche
relevanten Bankunterlagen
Sie wo bekommen.

5. ALTERSCHECK Wir be- -
stimmen das |, fiktive Alter” des
Gebaudes. Uber Bodenrichtwert,

Baukostenindex und Mietspiegel
berechnen wir den Sach- und/oder
Ertragswert.

FUR NUR 350 EURO

Wohnung & Haus: Doppel- oder Reihenhaus oder Etagenwohnung

Wertermittlung fiir den Immobilienverkauf z. B. bei Scheidung oder Erbschaft

Anruf geniigt: Tel. (08243) 99 36 41 oder info@immobilien-waschkies.de




So bliiht die ,, Alte Miihle
Kirchdort” auf

Uber 4.000 Besucher konnten mein Mann Wolfgang und ich im vergangenen Jahr zu unseren
Events im Mlhlenhof empfangen, und unser altehrwiirdiges Gemauer erlebte eine Art Auferstehung
von buntem Leben und fréhlicher Geselligkeit.

Der Vierfach-UrgroRvater in unserer Familie, Johann Miiller, hatte diese wundervolle Miihle aus
dem 13. Jahrhundert schon einmal im Jahr 1827 besessen, und sie blieb bis Anfang der 1930er-Jahre
im Familienbesitz. Das erfuhren wir nur zufallig, als wir im Herbst vor zwei Jahren die Mihle kauften

und anfingen, sie als Eventlocation und zum Wohnen umzubauen.

Heute wohnen wir hier. Wir haben den Biergarten im Hof und die alten Stallungen zu unseren Veran-
staltungs-/Gastrordume umgebaut und wieder zum Leben erweckt.

Pfingsten laden wir Sie ein zum grof3en Mihlenfest mit viel Musik und Leckereien (Seite 7).
Weitere Biergarten-Termine flir Juni bis August finden Sie auf der Riickseite dieses Magazins.
Alle Veranstaltungen finden auch bei schlechtem Wetter statt.

Als Gastgeber freuen wir uns auf neue Bekanntschaften und nette Menschen aus dem Allgau.

In meinem eigentlichen Hauptberuf als Maklerin beschaftigt mich gerade das Thema Wohnen im Alter
sehr. Viele Kaufer sprechen mich darauf an, aber auch Eigentiimer, deren alteres Haus ihnen im Alltag
zunehmend Schwierigkeiten bereitet. Auf Seite 5 habe ich mir dazu Gedanken gemacht.

Werden Immobilien wieder glinstiger? Wahrend die Preise Uber viele Jahre hinweg kontinuierlich
gestiegen sind, zeigt sich seit etwa zwei Jahren ein deutlicher Riickgang der Nachfrage.
Das hat zu einer Stabilisierung der Preise gefiihrt - in einigen Bereichen
sogar zu einem leichten Rickgang (Seite 11).

Ich wiinsche Ihnen, liebe Leserinnen und Leser, einen sonnigen
Friihlingstag! Vielleicht besuchen Sie uns in der Alten Mihle Kirchdorf.
Wir freuen uns auf ein Kennenlernen!

e Chprigliane W )a %hkwg-%/ahn

IMPRESSUM ,Wohnen & Leben“ erscheint jahrlich und wird kostenlos verteilt. V. i. S. d. P. B. & M. Christiane Waschkies-Hahn | Heraus-
geber: IMMOBILIEN CHRISTIANE WASCHKIES-HAHN | Schwedenstr. 16, 86825 Bad Warishofen-Kirchdorf | Telefon (08243) 99 36 41 |
info@immobilien-waschkies.de | Fotos: C. Waschkies-Hahn, 123rf.com, ADOBE Stock, DAS WEISSE BUERO | Alle Nutzungsrechte flr Text
und Bild liegen beim Herausgeber. Veroffentlichung - auch auszugsweise - in anderen Print-, Offline- und Onlinemedien nur mit schriftlicher
Genehmigung. Gerichtsstand ist Bad Worishofen.



Das pertekte Zuhause fiir alle,
die mehr Freiraume suchen

Landhaus
Familienhaus

8 Zimmer
Grundstiick
Parken

Perfekt fir
Energieausweis

Kaufpreis

Kauferprovision

in Westendorf-Dosingen

mit Werkstatt & Nebengebaude

auf 233 m? auf zwei Etagen

1550 m2 mit schénem Innenhof

Garage mit Platz fiir 2 Autos & Stellplatze im Hof
die groBe Familie oder Freiheits-Liebhaber

ist in Bearbeitung | BJ ca. 1900 / modemisiert
2007 BH 2007 Pelletheizung

765.000 Euro

3,57% inkl. ges. MwsSt.




TUSSENHAUSEN MARKTOBERDORF

Wohnung in Tussenhausen DG-Wohnung in Marktoberdorf

| 3w affmadaeitaen 2% afsom
Extra groBer Balkon solide & gut vermietet

SR Gpet e Tefggensphe
Ideal fiir Single & Paar Perfekt fiir Kapitalanleger

| Vetbraudsausuets 091219 Endenergibedarf 101 hia  Verbrauchsauswls 10.05.17 | Endenergebedar 165 KWh/va)

Ol | Klasse D | BJ 1997 Pellet] Klasse E | BJ 1996

C Kaprs o 20900E0  Kapes  1BS0R0

Kauferprovision 3,57 % inkl. ges. MwsSt. Kauferprovision 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

PEITING OBEROSTENDORF

Bauplatz in Peiting Charmante Landhausvilla in Oberostendorf
| MegGundsi  mti28m szmme  af2Smmishwimmbed
zentrale Lage Grundstlick 850 m?, Garten
| Bebwbarnach§34 B Mfamifethas e 2Gmgneselpe
Ideal fiir die Famiie Perfekt fiir die groBe Familie
o Couechmimgfir 3 fomileohaislegtvor  Bedarsausiels 191124 Endenergiobedarf 246 KWH/a)
Kaufpreis 395.000 Euro Ol | Klasse G | BJ 1971

Kauferprovision 3,57 % inkl. ges. MwsSt.



(£ED)
MunchenerHyp

Auf ins neue Leben.

Mit unserer Immobilienfinanzierung.

m Zinssicherheit bis 30 Jahre
= Vielseitige Tilgungsmoglichkeiten
= Flexibel durch wiederauszahlbare Sondertilgungen

Wir beraten Sie gern.
rb-kirchweihtal.de




RATGEBER IMMOBILIEN

Mein Haus muss im zunehmenden
Alter bequem bleiben

Immobilienprofi Christiane Waschkies-Hahn Giber das Thema
komfortables Leben im Alter. Was Sie beim Kauf einer
Neubauwohnung beachten sollten oder ob sich Ihr Haus noch
altersfit machen lasst, erfahren Sie hier.

Wohnen im Alter ist derzeit ein groes Thema. Viele Kaufer spre-
chen mich darauf an, aber auch Eigenttimer, deren alteres Haus
ihnen im Alltag zunehmend Schwierigkeiten bereitet. Die haufigste
Frage ist: Umbauen oder verkaufen?

Das Etikett ,seniorengerecht” trifft nicht immer den tatsachlichen
Bedarf fiir ein selbstbestimmtes Leben im Alter. Auch fiir jiingere
Kaufer spielt dieses Thema eine Rolle, da sie ihre neue Immobilie
bereits jetzt fit flirs Alter machen kénnen, was gleichzeitig deren
Wert steigert.

Als erfahrener Profi fiir barrierefreies Wohnen kann ich Ihnen ger-
ne zu Umbauméglichkeiten einer ,Gebraucht“Immobilie helfen und
Ihnen als Eigenttimerin sagen, ob und wann sich der Verkauf eines
Hauses oder eher der Umzug in eine Wohnung rechnen wiirde.

Kostenplanung

Frihzeitige Planung zahlt sich aus, da so alle Wiinsche kosten-
glinstiger kalkuliert werden kénnen. Gemeinsam erarbeite ich mit
Kaufern den finanziellen Aufwand fiir bauliche Veranderungen und
empfehle passende Forderantrige. Meine Expertise hilft auch Ver-
kaufern, den Wert ihrer Immobilie zu steigern.

Bequemlichkeit innen

Die Haus- und Wohnungsttiren sollten ausreichend breit sein. Auch
Zimmertiren sollten mindestens 80 cm breit sein. Leider wird bei
Neubauten oft der schwellenfreie Zugang zu Balkon oder Terrasse
aus Kostengriinden ,vergessen’, obwohl dies nur geringe Mehrkos-
ten verursacht. Es lohnt sich, dies als Sonderwunsch anzumelden.
Auch die Balkontir sollte sich leicht 6ffnen lassen.

Bequembad

Stichwort hier: die ,Walkin-Dusche" Ist die die Duschkabine so
konzipiert, dass man sie notfalls auch mit Gehilfe und/oder einem
Helfer betreten kann? Wir haben dieses Problem im Freundes-
kreis erlebt, als der Mann nach einem Unfall auf Hilfe angewiesen
war. Die Toilette sollte héher angebracht werden: Inzwischen gibt
es sogenannte ,Lift-WCs", die auf Knopfdruck héhenverstellbar
sind. Und auch das Waschbecken sollte hoher angebracht sein:
Blicken ist im Alter beschwerlich.

Bequeme Kiiche

Kleine Kiichen kénnen zum Beispiel mit einer halbrunden Arbeits-
platte ein Arbeiten in 180 Grad ohne viele Bewegungen ermog-
lichen. Backofen und Miilleimer sollten Bequemhohe haben. Auch
fur Arbeitstische gibt es mittlerweile Liftsysteme, die eine flexible
Anpassung ermoglichen.

Sicherheit

Hat das Wohnhaus eine Sprechanlage? Noch besser: Ist es eine Vi-
deo-Sprechanlage? AuBerdem sollten zumindest die Erdgeschoss-
wohnungen Uber (elektrische) Rollladen verfligen.

Maximale Mobilitat

Die Wohnung sollte von der Tiefgarage bis zur Dachwohnung per
Aufzug erreichbar sein. Zwischengeschosse als Halt sind unprak-
tisch. Und wie ist der Zugang in die Tiefgarage konzipiert?



WOHNGEBAUDEVERSICHERUNG

Schutz vor Elementarschaden: Unvorhersehbare Ereignisse wie
Feuer, Sturm oder Hochwasser kénnen hohe Reparaturkosten ver-
ursachen. Eine Wohngebaudeversicherung deckt diese Schaden
ab und bewahrt Immobilieneigenttimer vor finanziellen Einbuf3en.
So bleibt der Werterhalt des Hauses gesichert, und die Finanzie-
rung gerat nicht in Gefahr. Gerade in Zeiten zunehmender Wetter-
extreme bietet diese Versicherung eine essenzielle Absicherung.

RISIKOLEBENSVERSICHERUNG
Sicherheit fir die Familie: Ein unerwarteter Todesfall kann die
Rickzahlung eines Darlehens gefahrden. Die Risikolebensver-

sicherung sorgt dafiir, dass das Darlehen weiterhin bedient wer-
den kann und die Hinterbliebenen nicht ihr Zuhause verlieren.
Sie bietet finanzielle Stabilitat und schiitzt sowohl die Familie als
auch den Kreditgeber vor Zahlungsausfallen.

BERUFSUNFAHIGKEITSVERSICHERUNG

Einkommensschutz fiir den Ernstfall: Ein plotzlicher Verlust der
Arbeitsfahigkeit durch Krankheit oder Unfall kann zur finanziellen
Belastung werden. Die Berufsunfahigkeitsversicherung sichert das
Einkommen ab und erméglicht weiterhin die Begleichung der Kre-
ditraten. Damit bleibt die Immobilie langfristig gesichert und das
finanzielle Gleichgewicht erhalten.

Die Kombinationdieser Versicherungen bietet umfassenden Schutz
und stellt sicher, dass sowohl Eigentiimer als auch ihre Familien im
Ernstfall finanziell abgesichert sind. Eine friihzeitige Integration die-
ser Schutzmechanismen in die Finanzierungsplanung schafft eine
solide Grundlage fir langfristige Sicherheit. Unsere Kollegen aus
der Versicherungsabteilung beraten Sie gerne!

Nicole Bottner
Tel. 08348 9200-17

Tobias Straub
Tel.08348 9200-24



Die
LAlte Muhle Kirchdorf am
Ortsausgang von Bad Worishofen
in der SchwedenstraBe16 im Ortsteil

Kirchdorf: Eine romantische Eventlo-
cation, die Sie fir lhre Feierlichkeiten
mit bis zu 100 Gasten buchen kénnen.
Perfekt flir Firmenfeiern, Geburtstage

und Hochzeiten. Anruf gentigt:

Tel. (08247) 3347 17.

Nach dem fulminanten Start im vergangenen Jahr, setzen wir unsere
Event-Reihe in der , Alten Miihle Kirchdorf fort und laden Sie ein mit uns zu feiern.

Uber 4.000 Besucher kamen im letzten Jahr zu unseren beiden Events im
groBen Miihlenhof: Pfingsten und Weihnachten erlebte das alte Geméuer
eine Art Auferstehung — buntes Leben und frohliche Geselligkeit.

Auch dieses Jahr feiern wir im Biergarten im Miihlenhof: zu Pfingsten
unser Miihlenfest. Dazu gibt's sommerliche Biergartentermine im Juni bis
August; diese finden Sie auf der Riickseite.

MUHLENFEST PFINGSTEN
Wir spielen an beiden Tagen mit den , Hinterkohlberger Musikanten” auf:
Diese vier starken Musikanten waren schon letztes Jahr zu Gast bei uns.

BShmisch, mahrisch und gmiatlich, das ist das Motto von , WiirfelBlech”:
Sieben begeisterte Amateurmusiker aus dem schonen Unterallgau mit
viel Lust auf eine ,geile Mucke”. Ihr Name leitet sich ab von sechs Bla-
sern und einem Schlagzeuger, die aus verschiedensten Orten und Kapel-
len zusammengewiirfelt wurden.

Und dann geht's rund am Nachmittag des Pfingstmontags mit der Party-

band ,Happy Pack”. Die sechs Musiker begeistern (nicht nur) Musik-
fans, die auf Retro-Sounds stehen! Im Mikro erleben wir Tina Aigner
mit ihrer Stimme wie ein Donnerhall. Ihre fiinf begleitenden Party-
Mannsbhilder versprechen, sie sei die beste Tina-Interpretin zwischen
Watzmann und Hasenbergl.

WETTERFEST
Auch bei schlechtem Wetter gedffnet. Die Sause findet drinnen im
Miihlenstadel statt.

Pfingstsonntag, 8. Juni, ab 11.30 Uhr

12.00 — 16.00 Uhr: Musik mit den , Hinterkohlberger Musikanten”
16.00-21.30 Uhr: ,WiirfelBlech” — die wilden Sieben aus dem Unterallgau

Pfingstmontag, 9. Juni, ab 11.30 Uhr

12.00 — 16.00 Uhr: Musik mit den , Hinterkohlberger Musikanten”
16.00 —21.30 Uhr: ,Happy Pack” — die Partyband



Sie sind startklar? Wir auch.

Perfekt. Dann kdnnen wir jetzt gemeinsam lhren Wohntraum
verwirklichen. Die Bundesregierung belohnt energieeffiziente
MafBnahmen in und an Wohngebauden. Je geringer der Energiebedarf
Ihrer Immobilie, desto héher die Forderung. Wir zeigen |lhnen gerne
personlich, welche Férdermdglichkeiten fiir Sie infrage kommen.

Machen Sie lhr (heues) Haus ¢

(] (X [ ] 0
fit fiir die Zukunft.
(o]
(]
Klimaschutz und Nachhaltigkeit sind die Schlagworte 0o o P
unserer Zeit. Wer energieeffzient baut oder saniert, leistet
einen wichtigen Beitrag fiir die Umwelt — und kann dabei
sogar viel Geld sparen. Profitieren Sie nicht nur von (] °
langfristig niedrigen Energiekosten, sondern auch von ©
gUnstigen Férderpr()grammen- A Dammung der AuBenwande H Solarthermische Anlage auf dem
B Dammung der Dachfléchen Dach
Dank attraktiver Férderprogramme steigt der finanzielle gl;)ammung der Kellerdecke | Sonnenschutz und sommerlicher
K o o X enster Warmeschutz in
Spielraum fiir Sie und Ihre Familie. Je Energiesparender Ihr  E Einbau einer Liftungsanlage Verbindung mit Fenstern oder
Haus ist, desto hdher fillt die Férderung aus. Lassen Sie F Heizungsoptimierung Dé&mmung der AuBenwénde
G Heizung J Energetische Fachplanung und

Ihren Wohntraum wahr werden und tun Sie etwas Gutes -
fiir sich und fiir das Klima. Entdecken Sie, mit welchen MaBBnahmen Sie |hr Haus energetisch optimieren kénnen.
Neben einer Gesamtsanierung zu einem KfW Effizienzhaus werden auch speziell die abgebildeten
EinzelmaBnahmen

gefordert.

Unsere Finanzierungsspezialisten stehen Ihnen mit Rat und Tat zur Seite, gerne unterbreiten
sie lhnen auch ein Angebot fiir lhre Anschlussfinanzierung.

Sichern Sie sich jetzt Ihre Férderung - wir beraten Sie persdnlich!

Terminvereinbarung unter 08243/9681-0 oder per Mail an info@rb-lechrain.de,
oder mit unserer Onlineterminvereinbarung rb-lechrain.de/termin

en
Mordg men. Raiffeisenbank

kom :
kann Weg frei. Lechrain eG

¢ e Wi, » e egon » enfoch » P+ sl

\Wir machen den



DAS KUNDENINTERVIEW

Autor Franck Winnig hat sie interviewt.

In Flensburg fanden sie eine schéne Mietwohnung mit Wasserblick —doch ~ ,Ich hatte Christiane Waschkies-Hahn beim Weihnachtsmarkt 2024 der
» der Verkauf ihres alten Hauses wurde zur Herausforderung fiir Ursula Rosch. ,Alten Miihle Kirchdorf' kennengelernt. Also rief ich sie an. Frau Waschkies-

,Ich hatte nie gedacht, nach dem Tod meines Mannes 2006 noch einmal  Hahn holte sich einen Handwerker dazu, der die Sanierung besser einschat-

eine Beziehung einzugehen”, erzéhlt sie. Doch online lernte sie Gottfried ~ Z€N konnte. Preislich gingen wir nun mit einem fairen und fiir mich nach-

kennen. lhre gemeinsame Liebe zu Reisen und Konzerten brachte sie zu- vollziehbaren Angebot in die Vermarktung.

sammen, und nach einem Urlaub beschlossen sie zusammenzuziehen. Danach ging alles schnell. Meine Maklerin verhandelte gut, und ich verkauf-

Wihrend Gottfried sein Haus bereits verkauft hatte, sollte Ursulas Haus ihr ~ te mein Haus zu einem Preis, mit dem ich sehr zufrieden bin.”

finanzielles Polster sein. Ein Makler tibernahm den Verkauf, doch nach acht  Im Mai ziehen Ursula und Gottfried endlich an die Forde. , Frau Waschkies-
Monaten fand sich kein Kaufer. Als sie eine unerwartete Preissenkung ent-  Hahn war meine Rettung. Ich hatte nie gedacht, dass die Unterschiede
deckte, kiindigte sie ihm fristlos. zwischen Maklern so groB sein konnen. "

«

ALTE SCHATZCHEN STRAHLEN NEU:

Umbau in die Zukunft, Raumwunder inkl.

* Premium-Modernisierer mit Festpreisgarantie
* Staubfreies Arbeiten
* Ein personlicher Ansprechpartner fir Sie

* Zuverlassig seit 23 Jahren

Jetzt unentgeltliche Sanierungsberatung buchen:

Tel. 08246 969 58 90
www.Singoldbau.de

lhr zuverlassiger Partner im GrofRraum Buchloe,
Landsberg am Lech, Kaufbeuren und Bad Wérishofen




EFH
it Einliede’

wohnung

Stadthaus in Bad Worishofen Einfamilienhaus mit ELW  Eppishausen

9 Zimmer auf 195 m2 9 Zimmer auf 335 m2

Grundstuick 671 m? Grundstiick 725 m?, schone Gartenanlage

Parken Doppelgarage Parken Doppelgarage

Ideal fiir die groBe Familie Perfekt fiir die Familie

Bedarfsausweis  02.02.25 | Endenergiebedarf 310,3 kWh/m?2a Verbrauchsausweis 07.10.24 | Endenergiebedarf 85,4 kWh/(m?2a)
Gas | Klasse H | BJ 1936 Fernwérme | Klasse C | BJ 1980

Kaufpreis 450.000 Euro Kaufpreis 695.000 Euro

Kauferprovision 3,57 % inkl. ges. MwsSt. Kauferprovision 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

GAU FINANZEN

RUNGEN
V;{SlCHERUNGEN | FINANZIE

SAF GmbH & Co-KG”
|

Ubersicht der Versicherungsbeitrige

Individuelles Jahresgesprich

Erhalten auch Sie immer weniger Service? Begleitung Altersvorsorge

Bleiben viele Fragen offen? .. .
Erreichen Sie Vermittler oder Gesellschaften schlecht? Betriebliche Krankenversicherung

Kein Problem, wir sind fiir Sie da mit unserem einzigartigen Servicekon- . .

zept. Hierbei begleiten wir schon iber 450 Firmen- und Privatkunden Betriebliche Altersvorsorge
im Bereich Versicherungen und Finanzen. Vom allgemeinen Anliegen,

tiber Schadensmeldungen bis hin zum regelméaBigen Jahresgesprach. Notfallplanung
Lassen auch Sie sich von unserem auBBergewohnlichen Konzept tber-

zeugen und begeistern. Wir befassen uns ganzheitlich mit lhnen und Sekretariatsservice

Ihrer Situation und haben passende Experten fir jede Lage.

SchulstraBe 6 - 87666 Pforzen ‘
08346 921899-0 - info@vfm-SAF.de pE H Vereinbaren Sie einfach einen Termin:
"y

www.vim-SAF.de : el 1 www.termin.vfm-SAF.de Partner im vfm-Verbund




Werden Immobilien
wieder glinstiger?

Die Zeit der ,Mondpreise” ist vorbei. Langsam reguliert
sich der Markt, und Verkaufer werden wieder realisti-
scher. Wahrend vor zwei Jahren die wenigen angebotenen
Immobilien mehr oder weniger verteilt wurden, hat jetzt
der Kaufer die gro3ere Auswahl an Offerten.

Als ich vor 22 Jahren mein Maklerbiiro gegriindet habe, arbeitete ich noch mit einen Kaufermarkt: Es gab mehr Inte-
ressenten als Angebote. Mit dem Zinsriickgang stieg die Nachfrage rasant an. Immobilien wurden férmlich ,verteilt’,
und das Machtverhéltnis verschob sich. Pl6tzlich war nicht mehr der Kaufer Konig, sondern die Eigentiimer hielten das
Zepter inder Hand. Teils wurden regelrechte ,Mondpreise angestrebt.

Nach Corona erleben wir nun wieder einen Kaufermarkt. Wahrend die Preise Gber viele Jahre hinweg kontinuierlich
gestiegen sind, zeigt sich seit etwa zwei Jahren ein deutlicher Riickgang der Nachfrage. Das hat zu einer Stabilisierung
der Preise gefiihrt - in einigen Bereichen sogar zu einem leichten Riickgang. Die durchschnittliche Angebotsdauer liegt
bei uns in den Landkreisen Ostallgdu, Unterallgdu und Landsberg aktuell bei etwa 91 Tagen.

Preisentwicklung seit 2000 Die Preise von 2000 bis 2010 waren relativ stabil. Ab 2010 sorgten niedrige Zinsen und
eine hohe Nachfrage in Stadten fiir einen starken Preisanstieg um rund 65 %.

2020 erreichten die Kaufpreise ihren Hohepunkt, bevor sie 2022 aufgrund steigender Zinsen und Baukosten sanken:
Eigentumswohnungen um 8,9%, Einfamilienhduser um 11,3 %, Mehrfamilienhduser um 20,1 %.

Ausblick bis 2030 Kaufpreise fiir gebrauchte Hauser in gutem Zustand haben sich inzwischen eingependelt, nur tiber-
teuerte Hauser mit hohem Sanierungsstau werden nun nach unten korrigiert. Die Preise fiir gebrauchte Wohnungen
sind stabil, dagegen kénnen die Preise fiir Komfortwohnungen fiir Best Ager wieder etwas ansteigen.

Noch sehe ich einen Angebotstiberhang im Markt, der sich aber mit steigender Nachfrage aber im ersten Halbjahr
langsam abbauen wird.

Moderate Preisanstiege werden in wirtschaftlich starken, urbanen Regionen erwartet,
angetrieben durch ein begrenztes Angebot und stabile Nachfrage.

In weniger entwickelten oder landlichen Regionen wie z. B.dem Osten
der Republik ist eher mit einer Stagnation der Preise oder einem nur
leichten Anstieg zu rechnen. Insgesamt bleibt die Preisentwicklung
weiterhin positiv; allerdings wird das Wachstum voraussichtlich
weniger dynamisch ausfallen als in den vergangenen Jahren.



UNSERE VERMARKTUNGSSTRATEGIE 3.0

So findet Ihre Immobilie bei uns ihren Kaufer

RECHERCHE Wir besorgen erforderliche _F?,TOS 'g:fkf Im?ozilienfgﬁog?fie
OBJEKTAUFNAHME Wir kommen zum Unterlagen, u.a. Flurkarte, Grundbuchauszug, {/SVz;erm(liireS-Hgﬁr?(\:Ng'i 3 SZEau’ r\'lio'amfe

z i Energieauswesis, und priifen die rechtliche
Erstgesprach zu lhnen, unterhalten uns iber == g P e e

Ihre Wiinsche und Vorstellungen und nehmen Situation zu Eigentumsverhaltnissen, Wege-
alle wichtigen Daten zur Immobilie auf. rechten, Baulasten, Erbschein & Co. Was

Ihnen fehlt, besorgen wir!

VIP-VERMARKTUNG/SECRET SALE e
EXPOSE Das Immobilienexposé als Vor dem offiziellen Vermarktungsstart MARKETING Wenn Sie wiinschen, werben
Herzstiick im Verkaufsprozess: iiber- schreiben wir unsere VIP-Suchinteressenten wir an_ allen Kandlen: in unserem Immobll!en-
zeugend fiir die Interessenten, Basis- an, die genau auf Ihre Immobilie passen. magazin, auf den Immobilienplattformen, in

unterlage fiir die finanzieren-de Bank Haufig finden wir hier schon Ihren Kéufer — den Raiffeisenbanken Kirchweih und Bidingen,
ganz ohne das Internet. iber Plakate und Anzeigen.

LIVEBESICHTIGUNG Wir laden

TELEFONAT Interessenten rufen an. ausschlieBlich qualifizierte Interes- BERATUNG In der heiBen Phase versor-
Passt dieser Kaufer zu Ihrer Immobilie? senten zur Besichtigung ein und gen wir den Interessenten mit allen recher-
Wir priifen zunachst den Finanzierungs- nehmen uns Zeit fir Ihren potenziel- chierten Unterlagen, klaren Nachfragen und
status und wir unterhalten uns ausfiihrlich len Kaufer. fiihren Nachbesichtigungen (auch mit Sach-
iiber die Wiinsche des Kaufers. verstandigen) durch.

FINANZIERUNG Auf Wunsch NOTARTERMIN Wir nennen den Notar-

helfen wir auch bei der Suche nach termin auch den , Immobiliengeburtstag™: UBERGABE Wir lassen Sie nach dem
einer passenden Finanzierung. Unsere Nach der vereinbarten Kaufpreiszahlung Verkauf nie allein: Wir helfen mit Kontakten
VIP-Kunden verfiigen aufgrund wird der neue Eigentiimer ins Grundbuch zur Raumung, kennen Handwerker,

der Vorqualifikation tiber genug eingetragen. organisieren und begleiten die Ubergabe
Eigenkapital. und suchen auch Ihr neues Zuhause.




RATGEBER KAPITALANLEGER

Das miissen Sie bei
der Vermietung beachten

Einen Mieter zu finden, ist eigentlich einfach. Weniger einfach ist es,
einen guten Mieter zu finden. Aber was ist gut? Wir haben eine sehr
einfache Definition gefunden.

Ich personlich finde, dass die Vermietung einer Immobilie ein biss-
chen etwas von Heiraten hat. Die Besichtigung ist das erste Date
mit dem Unbekannten. Und mit wem lasst man sich eigentlich beim
neuen (Miet-)Verhiltnis ein? Heirat mit einem Unbekannten. Auch
in einer privaten Partnerschaft lernen wir den anderen erst mit der
Zeit richtig kennen. Manchmal klappt es einfach nicht, und man geht
wieder auseinander. Im Verhaltnis Vermieter und Mieter ist das -
nach einem Mietvertrag - nicht immer so einfach moglich.

Als ich mir Uberlegt habe, worauf das ideale Verhaltnis zwischen
Ihnen und lhren Mietern basiert, bin ich auf ein schones, einfaches
Schllisselwort gestof3en: Respekt. Respekt vor Eigentum. Respekt
vor Wirtschaftlichkeit. Respekt vor Wohngefiihl. Respekt auf beiden
Seiten. Wie in einer privaten Beziehung auch, oder?

10-Punkte-Paket Waschkies-Hahn

MIETWERT Ich begutachte lhre Wohnung oder lhr Haus und er-
mittle den potenziellen Mietzins.

EXPOSE mit ansprechenden Fotos, die dem Mieter einen emotiona-
len Eindruck der Rdume vermitteln.

MARKETING Ich schalte Inserate auf den Immobilienportalen und
auf meiner Homepage.

NACHBARSCHAFT Wenn immer es moglich ist, statte ich lhre

®

Immobilie mit plakativer Werbung direkt am Objekt aus: mit Ver-
mietungspostern oder -schildern.

VORGEMERKTE INTERESSENTEN Ich informiere bereits geprtifte
Suchklienten und stelle ihnen Ihr Objekt persénlich vor.

BESICHTIGUNG Ich fiihre Besichtigungstermine mit den Interessen-
ten durch und sorge flr eine entspannte und sichere Durchflihrung.

KANDIDATENPRUFUNG Ich sichte die ,Bewerbungsunterlagen*
mit Gehaltsabrechnungen und Schufa-Auskunft und priife die Miet-
schuldenfreiheit auf Bonitat und Wahrheitsgehalt. AuRerdem che-
cke ich die Bonitat Ihres potenziellen Mieters liber Euforma. Danach
erhalten Sie eine Kandidatenliste, aus der Sie Ihren Mietpartner
wahlen.

VERTRAGS- UND KAUTIONSSERVICE Ich bereite die Miet- bzw.
Pachtvertrage vor und bespreche sie mit dem Mieter und lhnen bei
mir im Buiro.

MIETAUSFALL Auf Wunsch erhalten Sie ein Angebot Uber eine
Mietausfallversicherung iber meine Partner, die Ihnen zusatzlich
Sicherheit gibt.

PROTOKOLLSERVICE Ich fiihre die Abnahme und Ubergabe lhres
Eigentums durch und erstelle die entsprechenden Protokolle, die in
besonderen Fallen fotodokumentarisch belegt werden.
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Der Biergarten der Alten Miihle ladt ein:

Inhaber: Christiane Waschkies-Hahn

A Alte Muhle Kirchdorf, Schwedenstr. 16

86825 Bad Worishofen-Kirchdorf

. (e Maﬁéﬂlﬂ mil #&FZ info@immobilien-waschkies.de
. MM OBILIEN www.immobilien-waschkies.de

CHRISTIANE WASCHKIES-HAHN Telefon (08243) 99 36 41



